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یدمعجزه نباشمنتظر 
دمعجزه خود شما هستی



در انتهای کلاس به چه خواهیم رسید

درآمدسرچشمهدرک

مشتریانهایها و دسته گروهشناخت

راههای یافتن مشتری داخلی و خارجی 

مناسبسرچاستفاده از ابزار 

گیری گزارش
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خصوصیات مهم در بازرگانی 

نی علاقه مند به بازرگا

فعال و پیگیر

با هوش و استعداد
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نباشیملب و دهن 
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دمنتظر معجزه نباشی
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دمعجزه خود شما هستی
د منتظر معجزه نباشی



برای یک طبخ خوب به چه نیاز داریم
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ابزار مهارت حوصله



ارزش
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Customers



و خارجی هر دو مهم است بازار داخلی 
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گروه مشتریان هدف را بشناسیم

گروه مشتری غیر قابل جستجوگروه مشتری قابل جستجو
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مشتری غیر قابل جستجو
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جستجوقابل مشتری 
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13

با حوصله باشیم
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کمین کنیمجای مناسب در 



(دسته مشتری)مشتریان خود را بشناسیم  

پخش کننده های مواد غذایی

مارکتهاهایپر

شرکتهای هواپیمایی 

ها  هتل

بسته بندیجاتکارخانه 
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دو لیست مهم بسازیم

مشتری عربینام دسته سیمشتری انگلینام دسته مشتری فارسینام دسته

موزعي المنتجات الغذائیة Food products 

distributors

پخش کننده های مواد غذایی

ماركتهایبر Hypermarkets مارکتهاهایپر

شركات الطیران Airlines Offiecs شرکتهای هواپیمایی 

الفنادق Hotels ها  هتل

مصانع التعبئة Packing factories بسته بندیجاتکارخانه 

مطاعم Restaurants رستورانها

کلمات انگلیسی کلیدی فارسیکلمات

Pea نخود

lentils عدس

Beans لوبیا

Distributor کننده پخش

Wholesaler فروشکلی

لیست کلمات کلیدیلیست دسته مشتری ها
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گوگلنمونه ایی از ترجمه ها با کمک  17



گوگلنمونه ایی از ترجمه ها با کمک 18



گوگلنمونه ایی از ترجمه ها با کمک 19



گوگلنمونه ایی از ترجمه ها با کمک 20
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جهت یافتن بازار جغرافیایی هدف چشم عقاب داشته باشید
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راه های یافتن بازار هدف جغرافیایی



بازارهدفبرای یافتن میانبرچند ابزار و راه 
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www.trademap.org
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www.tpo.ir
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www.tccim.ir
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www.mmi.gov.ir
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Harmonized System Code
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جستجو را بیابیمقابل ی هامشتری چطور 

سرچ اینترنتی کالابازدید نمایشگاهها بازدید اتفاقی از بازارهای هدف

سرچ سایتهای دایرکتوریسرچ سایتهای بی تو بی

B2B
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بررسی بازارهای هدف اتفاقی
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بررسی بازارهای هدف اتفاقی
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بررسی بازارهای هدف اتفاقی
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Visitor

Exhibitor

Organizer

نمایشگاهی سرچهای



بازدید نمایشگاهی

ده لیست شرکت کنن
ها را بررسی کنیم

ثبت نام قبل از 
حضور

داشته پرزنتلوازم 
باشیم

وقت نگیریم و کم 
صحبت کنیم

عکس گرفتن را 
فراموش نکنید

بعد از نمایشگاه 
پیگیری کنیم 
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بازدید نمایشگاهها حضوری



نمیرسیموقتی به نمایشگاه 

پیدا کردن سایت نمایشگاه

انکنندگیافتن لیست شرکت 

انکنندگبررسی لیست شرکت 

ثبت مشتریان در لیست
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فودف گلکنندگاننمونه لیست شرکت 
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فودلف گکنندگاننمونه لیست شرکت 
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چطور نمایشگاههای دنیا را پیدا کنیم

www.Eventeyes.com
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مشتری با موتور جستجوسرچ

انتخاب کلمات 
کلیدی مناسب

ترکیب کلمات 
کلیدی مناسب

دقت به منطقه 
جغرافیایی 

جستجو 

دسته بندی حاصل
به شرکتها و سرچ

یسایتهای تبلیغات
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مشتری با موتور جستجوسرچ
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مشتری با موتور جستجوسرچ



سرچنمونه ایی از نتیجه های 

66

سرچنتیجه 
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سرچنتیجه 
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سرچنتیجه 
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سرچنتیجه 



70

سرچنتیجه 
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سرچنتیجه 



B2BB2Bدر سایتهای سرچ

انتخاب کلمات 
کلیدی مناسب

استفاده از 
فیلتر مناطق 

جغرافیایی

توجه به 
سایتفکوس

بی تو بی

توجه به نوع 
عضویت 

آگهی دهنده

نگاه به امکان 
تبلیغات 
خودمان
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معروف و برخی سایتهای کاربردیB2Bلیست سایتهای 
www.alibaba.com

www.indiamart.com

www.eworldtrade.com

www.made-in-china.com

www.globalsources.com

www.dhgate.com

www.ecplaze.com

www.tradekey.com

www.ec21.net

www.made-in-china.com

www.manta.com

www.Kompass.com

www.paramed.ir

www.eranico.com

www.go4worldbusiness.com
73



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 

www.eranico.com

78

B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



B2Bدر سایتهای سرچنمونه ایی از 
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B2Bنمونه سایت 



یلوپیجهادر سرچ

یافتن یلوپیج 
مناسب

استفاده از 
کلمات 
کلیدی 
مناسب

بررسی 
صبورانه 
حاصل 
سرچ

Yellowpages + Country Name
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پیجهایلوسرچنمونه ایی از 
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یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 
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یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 
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یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 
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یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 
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یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 

ت خارجی نیساین سایت مانند نمونه  87

یلوپیجسرچنمونه 



پیجهایلوسرچنمونه ایی از 

ت خارجی نیساین سایت مانند نمونه  88

یلوپیجسرچنمونه 



در سایتهای تبلیغاتیسرچ

لیست کردن سایتها

استفاده از کلمات کلیدی مناسب

نگاه به تبلیغات خودمان 
در آن سایتها 

رنکبررسی 
سایتها 

$
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(سایتهای تبلیغاتی )یک لیست مهم 

توضیحات کشور نام سایت 

بالاسرچتبلیغات با  دبی www.atninfo.com

عمده فروشان لیست ایران www.foodkeys.com

دبی www.uaecontact.com

ایران www.istgah.com
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اتیسایتهای تبلیغسرچنمونه ایی از 

91

سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



اتیسایتهای تبلیغسرچنمونه ایی از 
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سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



اتیسایتهای تبلیغسرچنمونه ایی از 
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سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



اتیسایتهای تبلیغسرچنمونه ایی از 
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سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



غاتینمونه ایی از آنالیز سایتهای تبلی
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سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



غاتینمونه ایی از آنالیز سایتهای تبلی
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سایت تبلیغاتیسرچنمونه 



قابل جستجولیست مشتریان

وضعیتآخرین های اجتماعیشبکه ایمیل وبسایت نتلف-مبایلشماره  سمت کانتکتنام  شهر کشور نام مشتری

Insta:

hyperstar_ir

OnlineCusto

merService@

mafpars.com

www.hyperst

ariran.com

021-46023299 تهران ایران بازار هایپراستار

ایرانبزرگ

info@goldenb

eans.ae

www.goldenb

eans.ae

+971 6 740 

7614

عجمان امارات Horeca

info@pakhshn

ina.com

www.pakhsh

nina.com

021-

88313415-8

تهران ایران نیناپخششرکت

info@Profit-

ME.com

www.profit-

me.com

+971 4 295 

5253

دبی امارات Profit General

Trading

Face Book : 

savanahuae

info@sovereig

nuae.com

http://soverei

gnuae.com

+971 67313 

786

عجمان امارات SOVEREIGN 

INDUSTRIES 

L.LC.
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https://www.instagram.com/hyperstar_ir/
mailto:OnlineCustomerService@mafpars.com
mailto:info@goldenbeans.ae
tel:+97167407614
http://www.pakhshnina.com/
http://profit-me.com/cdn-cgi/l/email-protection#fedd
http://profit-me.com/
http://profit-me.com/cdn-cgi/l/email-protection#b89b
http://sovereignuae.com/


گزارش هفتگی و ماهیانه داشته باشیم

مهفتگی آمار تعداد مشتریان خود در هر منطقه رصد کنی

هفتگی میزان عمل به برنامه را بسنجیم

برای پیداکردن مشتریان برنامه داشته باشیم
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